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PRESENTACION

| juez no tiene la obligacién de comprender al litigante.

En cambio, el litigante tiene la obligacién de hacerse
comprender()). De ah{ que resulta esencial que el abogado
orador, el abogado litigante —fiscal o defensor—, sea un
buen comunicador; por ende, su mensaje sea claro. El juez
debe comprenderlo, entenderlo para luego convencerse.

Para convencer hay que persuadir, para persuadir hay
que tener conviccidn, para tener conviccién hay que hablar
con pasién; y, por ello, consideramos que este tltimo es el
ingrediente esencial de una presentacién en el foro. Pero no
basta hablar con pasidn, es preciso conocer algunos otros
elementos que garanticen un desempefio eficiente y eficaz.

En las pdginas que siguen encontrardn de qué estd
hecho un abogado orador: su pasién, su flexibilidad para
adaptarse a las circunstancias que sobrevengan, su lenguaje
verbal y —sobre todo— no verbal. Hallardn, ademis,

(1)  Elabogado que se queja de no ser comprendido por el juez, censura,
no al juez, sino a si mismo. El juez no tiene el deber de comprender;
es el abogado quien tiene el deber de hacerse comprender. De los
dos, el que estd sentado, esperando, es el juez; quien estd en pie y
debe moverse y aproximarse, aun espiritualmente, es el abogado.



12 Presentacion

algunos dechados en la oratoria como Deméstenes,
Lisias, Cicerén, Quintiliano, Lincoln, etc.; sus vidas y
sus obras fueron grandes ejemplos del inmenso poder
que tiene la palabra.

El auditorio del que hablamos en el libro estd per-
sonificado por la figura del juez. Como decia Calaman-
drei, el Estado siente como esencial el problema de la
seleccién de los jueces, porque sabe que les confia un
poder mortifero que, mal empleado, puede convertir en
justa la injusticia, obligar a la majestad de las leyes a ha-
cerse paladin de la sinrazén e imprimir indeleblemente
sobre la cdndida inocencia el estigma sangriento que la
confundird para siempre con el delito.

Y el mensaje en construccién no debe impulsarse
Gnicamente por la rectitud de la razén, sino que ademds
debe envolverse con el fuego de las emociones, las pul-
siones propias de la exposicién del discurso, los encuen-
tros y desencuentros que se presentan, las marchas y
contramarchas que supone una exposicién del abogado
orador que tiene en la esgrima verbal su talante y su me-
jor carta de presentacion.

Este libro ha sido pensado para el abogado orador y
para quienes aspiran a convertirse en uno en algiin momen-
to. Agradezco, muy sentidamente, las palabras proemiales
de Humberto Abanto, que disiente de mis posiciones; y de
eso se trata, no del elogio gratuito y ficil, sino de plantear
posicidn que a veces es equidistante y otras es proxima.
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L as historias, las buenas especialmente, crean cambios en
nosotros y lo hacen porque todas ellas tratan sobre
resolver problemas. Los juicios no son diferentes. Ellos versan
justamente sobre historias: la que construye la parte acusadora
v, logicamente, la que debe elaborar la defensa.

Benji Espinoza lo entiende asi. Nos cuenta una historia
apasionante en este libro, donde narra la historia de la oratoria
juridica desde los lejanos tiempos de Sumeria y la Grecia de
Socrates, Platon y Aristoteles. Luego se adentra en los
meandros de la oratoria juridica. Desde la interrogante ;como
puede el abogado mejorar la técnica de su oratoria?, plantea
consejos acertados, entre otros, a conocer en profundidad el
tema de que se habla, controlar las emociones, vocalizar bien y

modular el tono, al igual que mantener una postura apropiada.

Este libro ha sido pensado para el abogado orador y para
quienes aspiran a convertirse en uno en algin momento. Por
eso, en las paginas que siguen encontraran de qué estd hecho
un abogado orador: su pasion, su flexibilidad para adaptarse a
las circunstancias que sobrevengan, su lenguaje verbal y, sobre

todo, no verbal.
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